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Florin Tudose,
director
general Denis
Spedition:

Faptul ca firma
’ ’ face transport
frigorific la cele mai
inalte standarde a fost
recunoscut inclusiv prin
inmanarea primului
contract de transport,
dupa 15 ani, pentru
carne de miel la Aman,
| in lordania, cursa care
s-a facut timp de un an.”

Transport frigorific

de la Ala Z

Denis Spedition este una dintre firmele de transport frigorific care
impresioneaza prin nivelul standardelor auto-impuse, ceea ce

conduce la un serviciu de transport de calitate.

ccentul nu se pune pe
cantitate ci pe calitate
- acesta este principiul
upa care functionea-
za Denis Spedition si
pe care tot mai multi transporta-
tori romani incep sa il respecte.
Firma a fost infiintata in 2006
de catre Florin Tudose, un cunos-
cator al domeniului, cu o experien-
ta de peste 10 ani. ,,Am infiintat fir-
ma din pasiune. Am fost sofer pe
camion frigorific aproximativ 12 ani
si stiam la ce ma inham. Este un
domeniu foarte pretentios unde
trebuie sa ai camioane si dube fri-
gorifice performante si soferi pro-
fesionisti in transporturile frigorifice.
Acestia nu trebuie doar sa sofeze
pentru ca, la transportul de frig,
trebuie sa stii si sa lucrezi cu agre-
gatul frigorific. De exemplu sunt
cazuri cand agregatul, din diferite
motive, intra in avarie si atunci

soferul trebuie sa il scoata din
modul de avarie si sa-l reporneasca.
Denis Spedition are contract cu
Termoport si Carrier si oriunde
ne-am afla, in orice tara, la orice
ora, se intervine rapid cu o echipa
mobila a service-ului. In nici un caz
nu ne permitem sa deterioram mar-
fa clientilor. Totodata, avem con-
tracte internationale cu Scania si
Schmitz valabile in toata Europa. In
cazul unui incident, acestia ne vor
deservi prompt, la fata locului®, ne-a
spus Florin Tudose, director gene-
ral si unic actionar al companiei
Denis Spedition.

Parcul nou -
conditie esentiala

Asa cum spuneam, conteaza
calitatea nu cantitatea. Desi o fir-
ma mica - flota numara 6 camioa-
ne - Denis Spedition pune accent

pe castigarea increderii clientilor,
pe calitatea serviciului oferit.
Parcul este destul de nou, al-
catuit din capete tractor Scania
si semiremorci Schmitz si
Schwarzmiiller. ,,Scania este un
camion scump ca pret de achi-
zitie, dar are un consum foarte
bun. In cazul nostru, camioanele
merg la un consum de 30-31
1/100 km. in vremea cand eram
sofer am avut ocazia sa merg pe
mai multe camioane si experienta
acumulata m-a ajutat in luarea de-
ciziilor. Cand am pornit la acest
drum, am stiut exact care este ca-
mionul care se va potrivi ca o ma-
nusa activitatii mele. Toate masi-
nile au fost noi, iar fiecare camion
achizitionat a crescut un altul si
pe asta se bazeaza si planul de
dezvoltare al firmei. Pentru semi-
remorci am mers pe Schmitz si
acum incercam si Schwarzmiiller,
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in paralel. in ceea ce priveste a-
gregatele de frig, am incercat si
Carrier si Thermo King, si, pentru
ceea ce facem noi, Thermo King
reprezinta varianta optima“, a ex-
plicat Florin Tudose.

Parcul nou de vehicule, con-
tractele de service cu furnizorii
acestora si cu cei ai agregatelor
frigorifice sunt conditii esentiale
pentru un transport frigorific de
calitate.

O problema importanta in Ro-
mania este reprezentata de soferi,
mai exact de pregatirea, dar si de
seriozitatea acestora. La Denis
Spedition ,,soferii s-au crescut unii
pe altii. Fiecare inainte sa plece in
cursa a fost instruit de catre mine,
iar pe parcurs, cei cu experienta
i-au dascalit pe cei noi. Nici un so-
fer nu pleaca singur in cursa la in-
ceput. Acesta porneste alaturi de
un sofer cu experienta si vede cum
se incarca, descarca, cum se ia tem-
peratura marfii, invata sa lucreze
cu agregatul si abia apoi pleaca
singur, iar in primele curse este mo-
nitorizat de mine telefonic. Ei nu
au voie sa treaca dintr-un an in al-
tul fara a-si lua o luna de concediu
pentru ca trebuie sa se odihneasca,
sa stea cu familia. Avem contract
de medicina muncii cu o policlinica
unde soferii se duc la analize, din
6 in 6 luni, si orice problema mi se
raporteaza direct, iar, la nevoie,
soferul ramane acasa pana se re-
zolva problemele medicale“, a
afirmat Florin Tudose. Desi a
abandonat cariera de sofer pentru
munca de birou, directorul general
Denis Spedition nu s-a putut
desparti definitiv de prima dragoste
si,,cam la trei luni, mai plec in cate
o cursa. E o placere, ca o vacanta,
ma comport ca oricare alt sofer
pentru ca in cursa nu pleaca Florin
Tudose, patronul, ci camionul De-
nis Spedition. Primesc si trimit me-
saje catre dispecerat, fac raportari
dispecerilor, iar daca trebuie sa
astept o comanda de pe o zi pe
alta, astept. Trebuie sa fiu un
exemplu“, a afirmat acesta.

Concurenta
neloiala, un
pericol pentru
sanatatea publica

Ca si trend general, piata
transporturilor a crescut de la an
la an, ,,dar problema este ca in
Romania transportul frigorific este
un segment putred, prin parcul
auto care deserveste aceasta ra-
mura, mai exact prin semiremor-
cile folosite. Acestea sunt vechi
de 15 - 20 ani, fara atestat FRC
(certificat ce atesta ca duba este
capabila sa efectueze transport
frigorific) valabil. O semiremorca
de frig are o durata de exploatare
de maxim 10 ani si mai poate
primi aviz FRC pentru inca maxim
2 ani, in urma unor testari. La noi
in tara nu se tine cont, clientii nu
pun pret pe asta, iar organele de
control nu-si fac treaba cum tre-
buie. Astfel, mezelurile din super-
marketuri, mancarea noastra de
Zi cu zi, pe care 0 mancam noi si
o dam si copiilor nostri, are de
suferit. Acest tip de transportator
poate face o cursa cu un tarif de
2 lei/km, pe cand eu trebuie sa
fac cu cel putin 3 lei/km pentru
a putea trai si pentru a putea plati
toate costurile necesare, astfel
incat sa pot sa ofer un serviciu
de calitate. Aceasta este cea mai
mare problema a pietei de trans-
port frigorific din Romania. Este
o piata neagra, putreda si necon-
trolata. Nimeni nu are curaj sa iasa
la transport international cu ma-
sinile despre care va vorbesc. Au-
toritatile, politia fitosanitara, tre-
buie sa se puna serios pe treaba
si sa faca verificari. Acele asa-
zise dube frigorifice pornesc agre-
gatul sa zbarnaie putin cand intra
la incarcare, apoi, inainte de des-
carcare, ii mai dau drumul o ora
si gata. Ala e transportul frigorific
care merge cu tarif de 2 lei”, a
aratat directorul general Denis
Spedition.

Pentru a te asigura ca marfa
ajunge in conditii bune, uneori

transportatorul trebuie sa fie gata
sa corecteze inclusiv eventualele
greseli ale expeditorului.

»Daca, la incarcare, o marfa
trebuie sa aiba -20 de grade si
ea are -15, nu se face incarcarea.
Este litera de lege la noi! Soferul
ma anunta pe mine, eu anunt be-
neficiarul, acesta anunta fabrica
si asteptam sa ni se dea marfa cu
-20 de grade. Eu fac un transport
international performant, exact
asa cum se face afara si toti ar
trebui sa faca la fel. Nu spun ca
doar Denis Spedition face lucru-
rile ca la carte, mai sunt firme de
transport frigorific care respecta
aceste rigori, dar majoritatea pie-
tei nu o face”, a declarat Denis
Spedition.

Exista numeroase aspecte pe
care un transportator de frig tre-
buie sa le cunoasca. De exemplu,
cea mai pretentioasa si pericu-
loasa marfa in timpul transportului
frigorific este cea la carlig.

»Noi facem asemenea trans-
porturi. O singura greseala, o
abordare gresita a unei curbe,
poate fi fatala, poti omori oameni
nevinovati pe strada pentru ca
semiremorca se poate rasturna
instant, a spus Florin Tudose.

Pas cu pas

Evolutia imprevizibila a pietei,
concurenta puternica dar si cos-
turile in continua crestere fac ne-
cesara o gandire extrem de atenta
atunci cand vine vorba de dez-
voltare.

Dupa o evolutie intr-un ritm
mai degraba sanatos, decat alert,
directorul general Denis Spedition
afirma ca ,,vrem sa crestem de la
an la an, dar cu pasi mici, din cau-
za vremurilor in care traim. Acum
avem 6 camioane si 8 soferi iar
la finalul acestui an planul meu
este sa avem 7 camioane si 12
soferi“, a spus Florin Tudose.
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